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Gedurende mijn hele ondernemerschap heb ik een duidelijk doel gehad:
klein blijven. Dit is geen startpunt, maar een bewuste keuze over de beste
manier om geweldig werk te leveren en een duurzaam bedrijf op te bouwen.
In deze post leg ik uit waarom.

Focus boven groei
In een wereld die vaak groei om het groeien viert met meer werknemers, grotere kan-
toren en meer vergaderingen, kies ik ervoor om mij te richten op een andere maatstaf: de
kwaliteit van het werk zelf. Door klein te blijven, elimineer ik de overhead en afleidingen
die gepaard gaan met het managen van een grote organisatie. Mijn energie gaat recht-
streeks naar het oplossen van problemen en het bouwen van software, niet naar interne
politiek.
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Directe samenwerking
Wanneer je met mij werkt, werk je met mij. Er zijn geen projectmanagers, geen verkoopteams
en geen communicatielagen waar je doorheen moet. De persoon die de strategie bespreekt,
is dezelfde persoon die de backend ontwerpt en de code schrijft. Deze directe lijn zorgt
voor duidelijkheid, snelheid en een diep, gedeeld begrip van de projectdoelen.

Hoe het mogelijk is: Platform voor één
Je vraagt je misschien af hoe één persoon het werk van een klein team kan leveren. Het
antwoord is een principe dat ik al meer dan een decennium toepas: bouw systemen, niet
alleen projecten.

Het fundament van al mijn werk is Lemmid, mijn persoonlijke platform van digitale
bouwstenen. Het is een set van robuuste, herbruikbare tools die ik door de jaren heen
heb verfijnd. Dit platform is mijn krachtvermenigvuldiger. Het stelt mij in staat om
complexe, schaalbare software te bouwen, zoals mijn Onafhankelijke Apps, met een
efficiëntie die anders een veel groter team zou vereisen.

De 'Company of One'-toolkit: gerichte ontwikkeling, strategisch ontwerp en de vrijheid
om overal te werken

De belofte
De keuze om klein te zijn is een commitment. Het is een belofte dat jouw project mijn
volledige, onverdeelde aandacht krijgt. Het is een belofte dat je niet zomaar een freelancer
inhuurt, maar een partner wordt van een gefocuste expert die een krachtig, schaalbaar
systeem heeft gebouwd om jouw ideeën tot leven te brengen.
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https://willem.com/nl/werk/lemmid/
https://willem.com/nl/werk/onafhankelijke-apps/


Conclusie
Klein blijven is een strategisch voordeel. Het zorgt voor intense focus, een direct en eerlijk
partnerschap, en de efficiëntie die voortkomt uit het bouwen op een goed ontworpen
platform. Het is een model gebouwd op kwaliteit en duurzaamheid, en het is de basis
van elk project dat ik aanneem.
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